	Surge polémica por capacidad del país para aumentar exportaciones 

	Discrepan acerca de negociar otros TLC
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	Expertos en políticas comerciales afirman que el país ya no tiene capacidad para cubrir otros mercados.
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	Ex negociador indica que cerca del 86% de las exportaciones ya están enmarcadas en acuerdos comerciales.


Tras la firma del Acuerdo de Asociación con la Unión Europea (UE) surge entre distintos sectores la disyuntiva de la conveniencia o no de continuar negociando y firmando Tratados de Libre Comercio (TLC) con terceros países.  En la actualidad ya se tienen acuerdos con Estados Unidos, México, Europa y el Mercado Común Centroamericano, como las plazas comerciales más importantes. 

La directora ejecutiva de la Asociación Guatemalteca de Exportadores (Agexport), Fanny D. Estrada, afirma que el país aún tiene importantes oportunidades para diversificar sus mercados. “Sobresalen las negociaciones no culminadas y que debe dárseles prioridad, como las de Canadá y la Comunidad del Caribe (Caricom), e incluso se debe incluir a China por su sobresaliente papel en el mercado actual”, añade.

“No podemos quedarnos atrás, pues México cuenta con 58 acuerdos comerciales, mientras que Costa Rica acaba de culminar las negociaciones con Singapur y China. Los TLC son herramientas para garantizar el crecimiento y desarrollo del país”, manifiesta D. Estrada. 

En el caso de Guatemala, tiene siete acuerdos comerciales vigentes y otros que aún no superan la etapa de la negociación (lea: El portafolio negociado).

Sin más posibilidades
Entre un sí y un no, Raúl Trejo, viceministro de Economía para el Comercio Exterior y la Integración, señala que aunque la atención “más grande” debe enfocarse en la mejora de la administración de los TLC, “todavía existen países interesantes con los cuales se pueden negociar aperturas comerciales”.

El ex viceministro de Economía y ex negociador comercial Enrique Lacs manifiesta que las negociaciones con los principales socios comerciales ya concluyeron, y que ya no existen más posibilidades. “El 86% de las exportaciones ya está enmarcado en algún TLC; es lo sustancial del comercio y ya se cuenta con sus propios regímenes legales”, enfatiza.

Lacs indica que tanto al Gobierno como al sector privado les queda como opción buscar una mejor administración y optimización de los acuerdos comerciales ya firmados. “Esto apenas está en un proceso de maduración y estamos muy lentos, además de que debe renovarse la política comercial que data de 1997 y ya se agotó. Hicimos lo que teníamos que hacer”, asevera.

El trabajo conjunto
En la misma línea de opinión, Rubén Najera, director del proyecto de Diseño y Aplicación de Políticas Comunes Centroamericanas (Adapcca), cree que Guatemala ya ha suscrito los acuerdos comerciales con los que tenía que hacerlo. “Ya se acordaron los TLC con los mayores socios, ahora su correcta administración es la prioridad general, tanto para el país como para toda Centroamérica”.

Trejo detalla que entre el sector privado y Gobierno están trabajando en una iniciativa orientada a la formación de una Agencia de Promoción de Inversiones y de Comercio Exterior, originada en el seno del Consejo Nacional de Promoción de las Exportaciones (Conapex). “Su labor sería abrir las puertas del mundo, logrando promocionar y posicionar a Guatemala como un destino para las inversiones, así como el de demostrar la calidad de sus productos y su capacidad exportable”, apunta el viceministro.
Fuente: http://www.sigloxxi.com 

